T.C.Dış Kapak 

İSTANBUL TİCARET ÜNİVERSİTESİ12 Pt
1,5 Satır aralığı

TİCARET VE FİNANS ENSTİTÜSÜ
………….. ANABİLİM DALI
…………………YÜKSEK LİSANS/DOKTORA PROGRAMI







TEZ BAŞLIĞI
14 punto


TEZ BAŞLIĞI














12 Pt

1,5 Satır Aralığı
 


Dönem Projesi/ Yüksek Lisans Tezi / Doktora Tez






Öğrencinin Adı SOYADI








İSTANBUL – 20..

T.C.İç Kapak 

İSTANBUL TİCARET ÜNİVERSİTESİ12 Pt
1,5 Satır aralığı

TİCARET VE FİNANS ENSTİTÜSÜ
………….. ANABİLİM DALI
…………………YÜKSEK LİSANS/DOKTORA PROGRAMI


TEZ BAŞLIĞI
14 punto


TEZ BAŞLIĞI





Dönem Projesi/ Yüksek Lisans Tezi / Doktora Tezi



Tez Yazarının Adı SOYADI


12 Pt

1,5 Satır Aralığı





DanışmanVarsa Eş Danışman buraya yazılacaktır. Yoksa metin silinecektir.

Unvan Adı SOYADI

Eş Danışman
Unvan Adı SOYADI



İSTANBUL – 20..

	
                                         DOKTORA TEZ ONAY SAYFASINot: Dönem Projelerinde 
bu sayfa bulunmamalıdır.

PhD DISSERTATION APPROVAL PAGE


Ad Soyad		       : …………………………………………….
Name Surname

Öğrenci Numarası	       : …………………………………………….
Student Number

Ana Bilim Dalı	                   : …………………………………………….
Department

Program		       : …………………………………………….
Program

Tez Başlığı		       : …………………………………………….
Title                                      

Bu çalışma, İstanbul Ticaret Üniversitesi Lisansüstü Eğitim ve Öğretim Yönetmeliği’nin ilgili maddeleri gereğince jürimiz tarafından …/…/….. tarihinde Doktora Tezi olarak kabul edilmiştir.

This study has been accepted as a PhD Dissertation by our jury on …/…/….. in accordance with the relevant articles of the Graduate Education and Training Regulations of Istanbul Ticaret University.
	Jüri Üyeleri 
Jury Members

	
	Ünvan, Ad Soyad
Title, Name Surname
	İmza
Signature

	Danışman
Supervisor
	
	

	Üye
Member
	
	

	Üye
Member
	
	

	Üye
Member
	
	

	Üye
Member
	
	



İstanbul Ticaret Üniversitesi …………………………………… Enstitüsü Yönetim Kurulu’nun ……/……/20…. tarih, ……./….. sayılı kararı ile onaylanmıştır.

Istanbul Ticaret University …………………………………… Institute Board of Directors ……/……/20…. The date was approved by decision no.……./…..

Bu form imzalar hariç olmak üzere dijital ortamda doldurulmalıdır. Doldurulduktan sonra bu kısım silinmelidir.
[image: ekran görüntüsü, metin, yazı tipi, simge, sembol içeren bir resim

Yapay zeka tarafından oluşturulmuş içerik yanlış olabilir.]TİCARET VE FİNANS ENSTİTÜSÜ
   GRADUATE SCHOOL OF TRADE AND FINANCE

This form must be completed digitally, except for the signatures. After it has been completed, this section must be deleted.
Not: 1. Yüksek lisans tezleri için Yüksek Lisans Onay formunu kullanılmalıdır. 
         2. Bu form bilgisayarda doldurulduktan sonra bu notu siliniz!

Doküman No: LEE.FR.40
Document No: LEE.FR.40
Yayın Tarihi: 
Release Date: 
Revizyon No/Tarihi: -
Revision No/Date: -
[bookmark: _Toc224201581]AKADEMİK ETİK KURALLARA UYGUNLUK BEYANI
· Bu tezin tek yazarı olduğumu; dijital kaynaklar da dâhil olmak üzere, başka bir kişi veya kurum tarafından üretilen veya yayımlanan tüm fikir ve kelime kaynaklarını tezimde tam olarak belirttiğimi ve belgelediğimi;
· Kaynakçada gösterdiğim tüm kaynakları tezimde kullandığımı ve tezde kullanılan tüm kaynakları Kaynakçada gösterdiğimi;
· Bu tezin, başka bir eğitim kurumunda herhangi bir derece veya diploma almak amacıyla sunulmadığını veya kabul edilmediğini;
· Bu tezde sunulan veri ve bulguların akademik dürüstlük ilkelerine uygun olarak elde edildiğini ve işlendiğini; hiçbir verinin tahrif edilmediğini veya manipüle edilmediğini;
· Bu nüshanın, danışmanım ve tez jürim tarafından onaylanan, jüri tarafından istenen son düzeltmeleri de içeren, İstanbul Ticaret Üniversitesi’ndeki tezin aslı ile tam olarak aynı olduğunu taahhüt ederim.

Tarih: .... / .... / 20...
İmza: .........................
Öğrenci Ad SOYAD: ...........................................










2

[bookmark: _Toc224201582][bookmark: _Toc192150849][bookmark: _Toc192151049][bookmark: _Toc192151091]ÖZETTürkçe özet 1,5 satır aralığı ile hazırlanır. Her bir yazımdan sonra ilave 1 paragraf boşluk bırakılır.


Özet 300 kelimeyi geçmemelidir. Özet’in İngilizce çevirisi (Abstract) Özet’ den sonra ayrı bir sayfada verilmelidir. (Türkçe yazılan tezlerde Türkçe Özet, İngilizce yazılan tezlerde ise İngilizce Özet önce yazılır.) Özet’ de, tez çalışmasının amacı, kapsamı, kullanılan yöntem(ler) ve varılan sonuç(lar), açık ve öz olarak belirtilmelidir. Ancak, “amaç”, “kapsam”, “yöntem”, “sonuç” gibi alt başlıklar ve kaynak, şekil, tablo ve formül kullanılmamalıdır. Özet sayfası, tek başına yayımlanabileceği için, bu sayfada başka çalışmalara atıfta bulunulmamalıdır. “ÖZET” ve “ABSTRACT” başlıkları, büyük kalın harflerle metin alanının ilk satırına sola dayalı yazılır. Anahtar sözcükler, en az üç ve en çok sekiz tane olmak üzere Özet’in altında alfabetik sırada verilmelidir. Anahtar kelimelerin ilk harfleri büyük yazılmalıdır (edat ve bağlaçlar hariç). 

Anahtar Kelimeler: İnovasyon Yönetimi, Rekabet Gücü, Teknoloji Yönelimi, Uluslararası Ticaret Teorileri. 
 Anahtar Kelimeler, alfabetik sırayla italik olarak yazılmalıdır. Her bir anahtar kelimenin ilk harfi büyük yazılmalıdır.





[bookmark: _Toc192150850][bookmark: _Toc192151050][bookmark: _Toc192151092][bookmark: _Toc224201583]ABSTRACTİngilizce özet 1,5 satır aralığı ile hazırlanır. Her bir yazımdan sonra ilave 1 paragraf boşluk bırakılır.


The abstract should not exceed 300 words. The English translation of the Abstract should be given on a separate page after the Abstract. (For theses written in Turkish, the Turkish Abstract should be written first, and for theses written in English, the English Abstract should be written first.) In the abstract, the purpose and scope of the thesis, the method(s) used and the conclusion(s) reached should be stated clearly and concisely. However, subheadings such as “purpose”, “scope”, “method”, “result” and references, figures, tables and formulas should not be used. Since the abstract page can be published alone, no references to other studies should be made on this page. The titles “ÖZET” and “ABSTRACT” should be written left justified in capital bold letters on the first line of the text field. Keywords, at least three and at most eight, should be given in alphabetical order below the Abstract. The first letters of keywords should be capitalized (except prepositions and conjunctions). 

Keywords: Competitiveness, Innovation Management, International Trade Theories, Technology Orientation.

[bookmark: _Toc192150851][bookmark: _Toc192151051][bookmark: _Toc192151093][bookmark: _Toc224201584]TEŞEKKÜR / ÖNSÖZTeşekkür kısmı 1,5 satır aralığı ile hazırlanır. Paragraflar arası boşluk bırakılır. Bu bölüm isteğe bağlıdır.


[bookmark: _Hlk193367472]Tez çalışmalarında önsöz veya teşekkür bölümü, araştırmacının çalışmasını tamamlamasına katkı sağlayan kişi ve kurumlara akademik bir üslupla teşekkür ettiği, çalışmanın amacı, kapsamı ve süreci hakkında kısa bilgiler verdiği bölümdür.

Önsöz, genellikle araştırmanın arka planını, önemini ve yazarın sürece dair genel değerlendirmesini içerir. Bazen çalışmanın dayandığı temel motivasyonlar ve araştırmacının kişisel görüşlerine de yer verilir. Teşekkür bölümü, danışman hocalar, akademik destek veren kişiler, burs veya fon sağlayan kurumlar, veri sağlayan kuruluşlar ve aile veya arkadaş desteği gibi katkı sunan kişi ve kurumlara akademik bir dille teşekkür etmek için yazılır.

[bookmark: _Hlk193367490]Bu bölümler, akademik objektifliğe uygun olacak şekilde, duygusal ifadelerden kaçınılarak yazılmalıdır. Kişisel vurgular yapılacaksa dahi akademik ciddiyet korunmalıdır.


Adı SOYADI
İSTANBUL, 20..


Ad, SOYAD, Yer ve yıl ORTALI  yazılır.

[bookmark: _Toc192150848][bookmark: _Toc192151048][bookmark: _Toc192151090][bookmark: _Toc192505701][bookmark: _Toc224045799][bookmark: _Toc224201585]İÇİNDEKİLER Word’de otomatik oluşturulacaktır.
Başvurular sekmesi en solda içindekiler tablosu

Bu şablonu kullanıyorsanız, tabloyu güncelleştir seçeneğini kullanabilirsiniz.
Sayfa numaralarının olduğu kısma geçen kelimeler “SHIFT+ENTER” tuşlarıyla alt satıra alınabilirler
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AKADEMİK ETİK KURALLARA UYGUNLUK BEYANI	i
ÖZET	ii
ABSTRACT	iii
TEŞEKKÜR / ÖNSÖZ	iv
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TABLOLAR LİSTESİ	vi
ŞEKİLLER LİSTESİ	viii
SİMGELER VE KISALTMALAR	ix
GİRİŞ	1
BİRİNCİ BÖLÜM	2
BÖLÜM BAŞLIĞI	2
1.1. Birinci Derece Başlık	2
1.1.1. İkinci Derece Başlık	2
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BÖLÜM BAŞLIĞI	3
2.1. Birinci Derece Başlık	3
2.1.1. İkinci Derece Başlık	3
ÜÇÜNCÜ BÖLÜM	7
BÖLÜM BAŞLIĞI	7
3.1. Birinci Derece Başlık	7
3.1.1. İkinci Derece Başlık	7
DÖRDÜNCÜ BÖLÜM	8
BÖLÜM BAŞLIĞI	8
4.1. Birinci Derece Başlık…………………………………………………………….8
4.1.1. İkinci Derece Başlık	8
4.1.1.1. Üçüncü Derece Başlık	8
SONUÇ	10
KAYNAKLAR	11
EKLER	12
EK A. Haritalar	13
EK B. Grafikler	14
EK C. Etik Kurul Onayı	15
[bookmark: _Toc192150853][bookmark: _Toc192151053][bookmark: _Toc192151095][bookmark: _Toc224201586] 



TABLOLAR LİSTESİ
Sayfa
Tablo 1. Katılımcıların Cinsiyete Göre Dağılımı	13
Tablo 2. Katılımcıların Öğrenim Durumlarına Göre Dağılımı	13
Tablo 3. Ekler Bölümünde Tablo örneği	19




















[bookmark: _Toc224201587][bookmark: _Toc192150852][bookmark: _Toc192151052][bookmark: _Toc192151094]ŞEKİLLER LİSTESİBu Bölüm Otomatik olarak oluşturulacaktır.
“Başvurular-> Resim Yazıları-> Şekiller Tablosu Ekle”


Sayfa
Şekil 1. Porter Elmas Modeli	11
Şekil 2. Bölgesel Yağış Haritası	18
Şekil 3. Bölgesel Yağış Haritası a) Akdeniz, b) Karadeniz	18
Şekil 4. Bölgesel Yağış Haritası	19






[bookmark: _Toc192150854][bookmark: _Toc192151054][bookmark: _Toc192151096][bookmark: _Toc224201588]SİMGELER VE KISALTMALAR

AB	   Simge veya Kısaltma açıklaması
B	   Simge veya Kısaltma açıklaması
c	   Simge veya Kısaltma açıklaması
EU	   Simge veya Kısaltma açıklaması
OECD	   Simge veya Kısaltma açıklaması
WTO	   Simge veya Kısaltma açıklaması
Y	   Simge veya Kısaltma açıklaması
z	   Simge veya Kısaltma açıklaması
α	   Simge veya Kısaltma açıklaması
β	   Simge veya Kısaltma açıklaması
γ	   Simge veya Kısaltma açıklaması
Π	   Simge veya Kısaltma açıklaması




Simgeler ve Kısaltmalar Dizini, HARF SIRASINA GÖRE YAZILIR. 1,5 satır aralığı ile hazırlanır.
Simgeden sonra, açıklamadan önce bir sekme boşluk bırakılır.
Varsa, YUNAN HARFLERİ, SEMBOLLER gibi kısaltmalar, harflerden sonra verilir.
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[bookmark: _Toc192150855][bookmark: _Toc192151055][bookmark: _Toc192151097][bookmark: _Toc224201589]GİRİŞTüm ana metin, 1.5 satır aralığı ile yazılmalıdır.  Her başlık ve paragraftan sonra 1 satır boşluk kullanılmalıdır. Tüm bölüm başlıkları ortalanarak yazılmalıdır.


Dijitalleşmenin de etkisiyle, uluslararası ticaret günden güne değişmeye, gelişmeye ve dönüşmeye devam etmektedir. Teknoloji sayesinde ülkeler, firmalar ve sektörler arasındaki rekabet farklı bir boyuta taşınmıştır. Serbest rekabet koşullarının sağlanmasında düzenleyici rolde görev alan devletler, aynı zamanda kendi ekonomik gelir düzeylerini de arttırmak adına uluslararası pazarda rekabet etmektedir. Teknolojinin de etkisiyle mal ve hizmet hareketliliği oldukça kolaylaşmıştır. Firmalar arasındaki rekabetteki en önemli etkenlerden birisi teknolojidir. Bu sayede, firmalar ve ülkeler rekabet güçlerini arttırmaya yönelik aksiyonlar almaya başlamışlardır. Bilgi dolaşımının da oldukça kolay olduğu bu çağda, firmalar ve ülkeleri rekabet yarışından kopmamak için teknolojik gelişmeleri adım adım takip ederek, çeşitli inovasyonlar yaparak kendi varlıklarını da pazardaki rakiplerine sağlam bir şekilde hissettirme çabasına girmektedirler. 
Firmaların yeni teknolojileri ve fikirleri pazarda mevcut bulunan rakiplerinden önce benimseyip kullanmalarına yardımcı olan en önemli kavram teknoloji yönelimidir. Bu yönelim, birçok endüstride önemli bir inovasyon kaynağı olmakta ve organizasyonel büyümeye yardımcı olmaktadır. Teknoloji yönelimini benimseyen firmalar müşterilerinin her geçen gün artan ve değişiklik gösteren taleplerine karşı yeni teknik becerileri kullanarak bu talepleri karşılayabilme bilgisine ve deneyimine sahiptir. Teknolojinin yanı sıra, firmalar pazardaki rakipleri üzerinde rekabet avantajı sağlamak adına inovasyon kavramına da oldukça önem vermekte ve inovasyon performanslarını da oldukça üst seviyeye taşımaya çalışmaktadırlar. İnovasyon performansı, firmanın bir yeniliği üreterek geliştirme, geliştirilen yeniliği piyasaya sürüp tutunmasını sağlama adımları gibi gerek pazarlama ve yönetim gerekse üretim odaklı süreçler ile alakalıdır.







[bookmark: _Toc192150856][bookmark: _Toc192151056][bookmark: _Toc192151098][bookmark: _Toc224201590]BİRİNCİ BÖLÜMANA BÖLÜMLER AYRI SAYFADAN BAŞLAR.

[bookmark: _Toc224201591]BÖLÜM BAŞLIĞI
Teknoloji kelimesi yetenek veya sanat anlamına gelen Yunanca ‘techne’ sözcüğünün çalışma ya da bilim anlamına gelen ‘logia’ sözcüğüyle birleştirilmesinden türetilmiştir (Adams, 1999). Teknolojinin genel tanımı, bilginin insan ihtiyaçlarını karşılamak amacı ile uygulanması şeklinde yapılabilir. Hoban (1965), teknoloji kavramını, “süreç, düşünceler, makine ve insan organizasyonlarının entegre olduğu karmaşık bir yapı” olarak tanımlamıştır.

[bookmark: _Toc224201592]1.1. Birinci Derece Başlık 
Teknoloji, insanların tabi kaynaklardan üretilmesi gereken ürünleri meydana getirebilmek amacıyla kullanılan çeşitli yöntemler kullanarak dönüştürme işlemlerini, bütün üretim yöntemlerinin ve ekipmanların uygulanışının tamamıdır. Teknoloji, bilginin pratiğe dökülmüş halidir. Çoğu ürün ve hizmet teknoloji yardımıyla bilgiler, araçlar ve süreçler kullanılarak ortaya çıkar. Teknoloji, iktisat disiplininin amacı olan minimum girdiyle maksimum çıktı alınmasını da sağlayabilecek bir araçtır.

1.1.1. [bookmark: _Toc224201593]İkinci Derece Başlık
Yeni teknolojiler ile birlikte üretim sistemleri ve süreçleri hızlı bir şekilde gelişmektedir ve bu gelişim yeni ürünlere de yansımaktadır. Teknolojik gelişme ve yenilikleri üretip 4 sunan ülkeler ve firmalar rekabet avantajı kazanmaktayken bu yarışta geri kalan ülkeler ve firmalar rekabet baskısı altında kalmaktadırlar. Bu sayede, uluslararası ticaret gelişmekte ve çeşitlenmektedir, bu gelişme ve çeşitlenme rekabeti arttırmaktadır. Rekabetten uzak kalan firmalar ve ülkeler rekabet ettiklerini taklit edip onlardan daha iyi bir yenilik geliştirmeye ya da ellerinde mevcut bulunan ürün veya hizmeti iyileştirme yönünde kendilerinde baskı hissetmektedir. Baskı altındaki ülkelerin, sektörlerin ve veya firmaların icat ettiği olası bir yenilik ve iyileştirme çabası baskının yönünü orta veya uzun vadede aksi yönüne çevirebilmektedir. Bu doğrultuda, teknolojik gelişmeler ve yenilikler firmanın stratejik yönelimlerine yön verecek bir kavram olarak karşımıza çıkmaktadır (Sürer, 2012). 

[bookmark: _Toc224201594][bookmark: _Toc192150857][bookmark: _Toc192151057][bookmark: _Toc192151099]İKİNCİ BÖLÜM 
[bookmark: _Toc224201595]BÖLÜM BAŞLIĞI
Uluslararası rekabet kavramı için literatürde birçok tanım yer almaktadır. Geçmişten günümüze çeşitli tanımları yapılan uluslararası rekabet gücü kavramı, ülke ekonomilerinin yüksek seviyede performans elde etme çabalarında bir hedef haline gelmiştir. Bir ülkenin uluslararası rekabetçi olması, o ülkenin işletmelerinin uluslararası rekabetçiliği ile alakalıdır (Herciu, 2013). Rekabet gücünü global yapan, küresel boyutta düşünme ve atılacak olan adımın domestik potansiyeller ile uyumlanarak kalıcı bir durumun firma, bölge veya ulus düzeyinde yaratılması ve geliştirilmesidir (Dulupçu, 2001).

[bookmark: _Toc224201596]2.1. Birinci Derece Başlık
Rekabet gücünün belirleyicileri çeşitli şekilde sınıflandırılabilir. Bu belirleyiciler ülke, endüstri ve firma seviyesinde ele alınabileceği gibi fiyat ve fiyat dışı unsurlar olarak da analiz edilebilir (Atik, 2005: 56-60). Porter (1990), rekabet gücüne etki eden unsurları 4 başlıkta toplamıştır: Firma yapısı, stratejisi ve rekabeti, faktör koşulları, talep koşulları ve ilgili / destekleyici endüstriler (Porter M. E., 1990: 78). Şekil veya tablolardan önce, metin içinde ilgili şekle veya tabloya atıfta bulunulur.
Şekil veya tablo ilgili paragraftan hemen sonra uygun bir yerde verilir.
Kaynaktaki belli sayfalara atıf yapılıyorsa sayfa numaraları belirtilmelidir.


[bookmark: _Toc224201597]2.1.1. İkinci Derece Başlık
Porter’ın Elmas Modeli’ne Şekil 1’de yer verilmiştir. Bir ülkenin rekabet avantajını belirleyen dört içsel ve iki dışsal faktörden oluşmaktadır. Modeldeki içsel faktörler; faktör koşulları, talep koşulları, ilgili ve destekleyici endüstriler ile firma stratejisi, yapı ve rekabet unsurlarından meydana gelmektedir. Dışsal faktörler ise devlet ve şans olarak ele alınmaktadır. Faktör koşulları, bir ülkenin sahip olduğu beşeri sermaye, altyapı ve doğal kaynakları içerirken, talep koşulları iç piyasadaki tüketici taleplerini ifade etmektedir. İlgili ve destekleyici endüstriler, sektörler arası bağlantıları gösterirken, firma stratejisi, yapı ve rekabet, işletmelerin yönetim anlayışı ve rekabet ortamını kapsamaktadır. Devlet, ekonomik politikalar ve düzenlemelerle rekabetçiliği etkileyebilirken, şans beklenmedik olayları ifade etmektedir.
[bookmark: _Hlk76511403][image: metin, diyagram, çizgi, yazı tipi içeren bir resim

Yapay zeka tarafından oluşturulan içerik yanlış olabilir.]Şekil açıklaması ORTALI yazılmıştır.
Kaynak şeklin altında APA yazım kurallarına uygun olarak belirtilir. Sola yaslı yazılır.
Şekil ve tablo açıklamalarında kelimelerin ilk harfleri büyük harflerle yazılır, ancak edat ve bağlaçların tamamı küçük harflerle yazılmalıdır.

Şekil 1. Porter Elmas Modeli
Kaynak: (Porter, 1990:72) 

Şekilde gösterilen Porter’ın Elmas Modeli, bir ülkenin belirli sektörlerde rekabet avantajı kazanmasını sağlayan içsel ve dışsal faktörleri açıklamaktadır. Modeldeki dört içsel faktör (faktör koşulları, talep koşulları, ilgili ve destekleyici endüstriler, firma yapısı, stratejisi ve rekabet) arasındaki ilişkiler çift yönlü oklarla gösterilmiştir. Bu durum, faktörlerin birbirini karşılıklı olarak etkilediğini ve dinamik bir yapı oluşturduğunu göstermektedir.
· Faktör Koşulları, ülkenin sahip olduğu beşerî sermaye, doğal kaynaklar, altyapı ve teknolojik kapasiteyi ifade eder ve diğer üç içsel faktörle doğrudan ilişkilidir.
· Talep Koşulları, iç piyasanın nitelikli ve yenilikçi ürünlere olan talebini gösterir. Güçlü bir iç talep, firmaların rekabet avantajı kazanmasına katkı sağlar.
· İlgili ve Destekleyici Endüstriler, sektörler arasındaki sinerjiyi temsil eder. Rekabetçi bir yan sanayi ekosistemi, inovasyonu ve üretim verimliliğini artırabilir.
· Firma Yapısı, Stratejisi ve Rekabet, işletmelerin yönetim anlayışını, organizasyon yapısını ve piyasadaki rekabet ortamını ifade eder.
Dışsal faktörler olan devlet ve şans, modelin tüm dinamiklerini etkileyebilir. Devlet, düzenleyici politikaları ve teşvikleri ile içsel faktörleri yönlendirebilirken, şans beklenmedik ekonomik, siyasi veya teknolojik gelişmelerle rekabet avantajını artırabilir ya da zayıflatabilir. Model, bu faktörlerin birbirini sürekli etkileyerek rekabet avantajını belirleyen bir sistem oluşturduğunu ortaya koymaktadır.

2.1.1.1. Üçüncü Derece Başlık
[bookmark: _Toc193368449]Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est.
Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem.
In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend. Ut nonummy.
Fusce aliquet pede non pede. Suspendisse dapibus lorem pellentesque magna. Integer nulla. Donec blandit feugiat ligula. Donec hendrerit, felis et imperdiet euismod, purus ipsum pretium metus, in lacinia nulla nisl eget sapien. Donec ut est in lectus consequat consequat. Etiam eget dui. Aliquam erat volutpat. Sed at lorem in nunc porta tristique. Proin nec augue.
Tablo 1. Katılımcıların Cinsiyete Göre Dağılımıİstenildiği takdirde, tablonun bazı satırları KALIN ve RENKLİ yazılabilir. 

	Cinsiyet
	Sayı
	Yüzde

	Kadın
	92
	34,8

	Erkek
	172
	65,2

	Toplam
	264
	100


Katılımcı çalışanların cinsiyetlerine göre dağılımını gösteren Tablo 1 incelendiğinde, ankete katılanların %65,2’sinin erkek, %34,8’inin kadın olduğu görülmektedir.

[bookmark: _Toc193368450][bookmark: _Hlk76511769]Tablo 2. Katılımcıların Öğrenim Durumlarına Göre DağılımıTablo içeriği 12 punto 1 satır aralığı kullanılarak yazılır. Gerekli durumlarda 10 puntoya kadar düşülebilir.

	Öğrenim Durumu
	Sayı
	Yüzde

	Doktora
	5
	1,9

	Yüksek Lisans
	76
	28,8

	Lisans
	162
	61,4

	Ön Lisans
	11
	4,1

	Lise
	8
	3

	İlköğretim
	2
	0,8

	Toplam
	264
	100



Katılımcıların öğrenim durumlarını gösteren Tablo 2 incelendiğinde büyük çoğunluğun (%61,4) lisans mezunu oldukları, %28,8’inin yüksek lisans mezunu oldukları, %4,1’inin ön lisans, %3’ünün lise mezunu, %1,9’unun doktora mezunu ve %0,8’inin ilköğretim mezunu oldukları görülmektedir.

[bookmark: _Toc192505714]

[bookmark: _Toc224201598]ÜÇÜNCÜ BÖLÜM
[bookmark: _Toc224201599]BÖLÜM BAŞLIĞI
Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est.
Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend. Ut nonummy.
Fusce aliquet pede non pede. Suspendisse dapibus lorem pellentesque magna. Integer nulla. Donec blandit feugiat ligula. Donec hendrerit, felis et imperdiet euismod, purus ipsum pretium metus, in lacinia nulla nisl eget sapien. Donec ut est in lectus consequat consequat. Etiam eget dui. Aliquam erat volutpat. Sed at lorem in nunc porta tristique. Proin nec augue.

[bookmark: _Toc224201600]3.1. Birinci Derece Başlık
Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc viverra imperdiet enim.

[bookmark: _Toc224201601]3.1.1. İkinci Derece Başlık
Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna.



[bookmark: _Toc224201602]DÖRDÜNCÜ BÖLÜM
[bookmark: _Toc224201603]BÖLÜM BAŞLIĞI
Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est.
Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem.
In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend. Ut nonummy.
Fusce aliquet pede non pede. Suspendisse dapibus lorem pellentesque magna. Integer nulla. Donec blandit feugiat ligula. Donec hendrerit, felis et imperdiet euismod, purus ipsum pretium metus, in lacinia nulla nisl eget sapien.
Donec ut est in lectus consequat consequat. Etiam eget dui. Aliquam erat volutpat. Sed at lorem in nunc porta tristique. Proin nec augue.

[bookmark: _Toc224201604]4.1. Birinc Derece Başlık 
Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.

[bookmark: _Toc224201605]4.1.1. İkinci Derece Başlık
Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est.
Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend. Ut nonummy.
Fusce aliquet pede non pede. Suspendisse dapibus lorem pellentesque magna. Integer nulla. Donec blandit feugiat ligula. Donec hendrerit, felis et imperdiet euismod, purus ipsum pretium metus, in lacinia nulla nisl eget sapien. Donec ut est in lectus consequat consequat. Etiam eget dui. Aliquam erat volutpat. Sed at lorem in nunc porta tristique. Proin nec augue.

4.1.1.1. Üçüncü Derece Başlık
Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est.
Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend. Ut nonummy.
Fusce aliquet pede non pede. Suspendisse dapibus lorem pellentesque magna. Integer nulla. Donec blandit feugiat ligula. Donec hendrerit, felis et imperdiet euismod, purus ipsum pretium metus, in lacinia nulla nisl eget sapien.
Donec ut est in lectus consequat consequat. Etiam eget dui. Aliquam erat volutpat. Sed at lorem in nunc porta tristique. Proin nec augue.



[bookmark: _Toc192150862][bookmark: _Toc192151062][bookmark: _Toc192151104][bookmark: _Toc224201606]SONUÇ
Tez çalışmalarında sonuç bölümü, araştırmanın temel bulgularının özetlendiği, çalışmanın amacıyla elde edilen sonuçların karşılaştırıldığı ve araştırmanın genel katkısının vurgulandığı bölümdür. Bu bölümde, çalışmanın hangi sorulara yanıt aradığı ve hangi boşluğu doldurduğu vurgulanmalıdır. Çalışma boyunca elde edilen veriler ve analizler ışığında ulaşılan en temel sonuçlar özetlenmelidir. Bulguların ilgili literatürle nasıl örtüştüğü veya ayrıştığı belirtilmelidir. Çalışmanın akademik literatüre, sektörel uygulamalara veya politika yapıcılara sağladığı katkılar ifade edilmelidir.
Kullanılan yöntemlerin veya veri setinin sınırları, çalışmanın kapsamını etkileyen faktörler açıkça belirtilmelidir. Konunun daha ileri seviyede incelenebilmesi için yapılması gereken ek araştırmalar ve geliştirilmesi gereken yönler hakkında öneriler sunulmalıdır.
Sonuç bölümü, araştırmanın ana hatlarını net bir şekilde özetlemeli, ancak tartışma bölümünde detaylandırılan analizlerin tekrarı olmamalıdır. Ayrıca, çalışma boyunca elde edilen verilerin spekülatif yorumlardan kaçınılarak, nesnel bir çerçevede değerlendirilmesi önemlidir. Akademik yazım kurallarına uygun, açık ve güçlü bir anlatım tercih edilmelidir.







[bookmark: _Toc192150863][bookmark: _Toc192151063][bookmark: _Toc192151105]

[bookmark: _Toc224201607]KAYNAKLARBu sayfa APA yazım kurallarına göre düzenlenmiştir.

Acemoğlu, D., Robinson, J. A. (2012). Why Nations Fail: The Origins of Power, Prosperity, and Poverty. New York: Crown Business.
Anderson, J. E. (1979). A Theoretical Foundation for the Gravity Equation. The American Economic Review, 69(1): 106-116.Kaynaklar  APA 6 veya 7 stiline uygun olarak gösterilmeli ve otomatik olarak düzenlenmelidir. HARF SIRASINA GÖRE ve 1,5 satır aralığı ile hazırlanır.
Kaynakların yazımı 2 SATIRI GEÇİYORSA 2. SATIRDAN sonra 1,25 cm girinti bırakılır.
Her kaynaktan sonra 1 satır boşluk bırakılır.

Balassa, B. (1965). Trade Liberalization and "Revealed" Comparative Advantage. The Manchester School, 33(2): 99-123.
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Helpman, E., Krugman, P. R. (1985). Market Structure and Foreign Trade: Increasing Returns, Imperfect Competition, and the International Economy. Cambridge: MIT Press.
Obstfeld, M., Rogoff, K. (1995). Exchange Rate Dynamics Redux. Journal of Political Economy, 103(3): 624-660.
Samuelson, P. A. (1948). International trade and the equalisation of factor prices. The Economic Journal, 58(230): 163-184.
Seyidoğlu, H. (2013). Uluslararası İktisat: Teori, Politika ve Uygulama. İstanbul: Güzem Can Yayınları.
Stiglitz, J. E. (2002). Globalization and its Discontents. London: W. W. Norton & Company.Dergi, kitap, üniversite isimlerini kısaltmadan TAM olarak yazılmalıdır.
Kaynaklarda Cilt, Sayı, Volume, Issue gibi ifadeler yer almamalıdır.
Cilt numaraları virgül (,) ile ayrılmalıdır, iki nokta (:) veya noktalı virgül (;) kullanılmamalıdır.







[bookmark: _Toc224201608]EKLER 
Örnek Düzen:
EK A. Haritalar (Belgenin veya içeriğin başlangıcı bu alanda yer almalıdır...)
(Yeni Sayfa Başlar)
EK B. Grafikler  (Onam formunun içeriği bu alanda yer almalıdır...)
(Yeni Sayfa Başlar)
EK C. Etik Kurul Onayı (Etik Kurul Onayı bu alanda yer almalıdır...)

Her ek ayrı bir yeni sayfada başlamalıdır.
Başlık, EK A. (İÇERİK BAŞLIĞI) şeklinde biçimlendirilmeli, sayfanın üst kısmına yerleştirilmeli ve sola hizalanmalıdır.
Başlık, ekin belirli içeriğini doğru bir şekilde yansıtmalıdır (ör. Etik Onay, Anketler, Görüşme
Soruları, Onam Formları vb.).











[bookmark: _Toc192150865][bookmark: _Toc192151065][bookmark: _Toc192151107][bookmark: _Toc224201609]EK A. HaritalarEK alt bölümlerinin isimleri EKLER ana başlığında listelenir. Ayrıca İÇİNDEKİLER listesine de eklenir.
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[bookmark: _Toc193368437]Şekil 2. Bölgesel Yağış Haritası
Şekil A.1. ve açıklaması Şekiller Dizininde belirtilir.
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(a)                                                              (b)
[bookmark: _Toc193368438]Şekil 3. Bölgesel Yağış Haritası a) Akdeniz, b) Karadeniz



[bookmark: _Toc192150866][bookmark: _Toc192151066][bookmark: _Toc192151108][bookmark: _Toc224201610]EK B. Grafikler
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[bookmark: _Toc193368439]Şekil 4. Bölgesel Yağış Haritası

[bookmark: _Toc193368451]Tablo 3. Ekler Bölümünde Tablo örneği

	Kolon A
	Kolon B
	Kolon C
	Kolon D

	Satır A
	Satır A
	Satır A
	Satır A

	Satır B
	Satır B
	Satır B
	Satır B

	Satır C
	Satır C
	Satır C
	Satır C


Tablo B.1. ve açıklaması Tablolar Dizininde belirtilir.

[bookmark: _Toc192150867][bookmark: _Toc192151067][bookmark: _Toc192151109][bookmark: _Toc224201611]
EK C. Etik Kurul OnayıÇalışmanızın “insandan anket, mülakat, odak grup çalışması, deney vb. yollarla veri toplanması” süreçlerini içermesi durumunda çalışmanın niteliğine bağlı olarak Etik Kurul Onay Belgesi alınması gerekmektedir.
ÖRNEKTİR

[image: ][image: metin, ekran görüntüsü, yazı tipi, doküman, belge içeren bir resim

Açıklama otomatik olarak oluşturuldu]
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