YILMAZ KIMYA A.S.
SATIS DESTEK UZMANI IS iLANI

IS TANIMI:

e (ida, kimya veya kozmetik sektoriine yonelik olarak, telefon, fax veya mail ile gelen
misterilerimizin sipariglerini sisteme girmek,

e Siparisleri sisteme girerken, stok kontrolii yapmak, vadesi ge¢mis faturalar1 varsa kontrol etmek,

e Vadesi gegmis faturalar i¢in finansla goriisiip bilgi almak, bu bilgileri siparise ilave etmek,

e Siparisi yonetim onayina sunmak ve onaydan sonra sevkiyat iglemlerine baslamak,

e Firmalara fiyatlari, fiyat revizyonlarini ve promosyon fiyatlarini iletmek,

e Miisterimizin talebi ilizerine, arastirilmasi istenen {iriinleri i¢ piyasadan veya dis satin alma araciligi
ile bulmak,

e Bulunan iriinleri, talep edilen evraklarla ve fiyat teklifi ile miisteriye sunmak,

e Miisteri onayindan sonra, talep lizerine numune gonderimi yapmak, takibini gerceklestirmek,

¢ Numune uygunlugundan sonra, gelen siparisi sisteme almak,

e Miisteri gériisme sonuglarini, numune fiyat tekliflerini, CRM {izerinden takip etmek,

e ¢ piyasa ise siparisi sisteme girmek, dis satin alma yapilacaksa ithalat i¢in siparis vermek depoya
getirilmesini saglamak veya firmaya stoktan teslim yapmak.

e Miisterinin ihtiyact dogrultusunda yada is gelistirme adina triinle ilgili numune, belge, {iriin
aragtirmasi yapmak, formiilasyon ya da proses destegi saglamak ve gerekli dokiimantasyon destegini
vermek,

e Siparisler i¢ piyasa veya dis satin almaya verildikten sonra, stoklara gelme asamasinda, gelis
stirelerinde olusan aksakliklar1 miisteriye bildirmek,

e Miisteriye temin edilen {iriinlerin fiyatlarinin giincellenmesini bildirmek,

e Sisteme girilen tiim siparislerin sevk edilmesi i¢in giinliik programlar1 hazirlamak ve bu programlarin
onaylanmasindan sonra depoya mail ile bildirmek,

e Gonderilen liriinlerde olusan sorunlar i¢in iirlin temin edilen firma ile temasa gecip gerekli
aksiyonlar1 saglamak,

e Miisteri alim periyodunu kontrol etmek, varsa kesinti nedenlerini tespit etmek.

e Satis miidiiriine ve yonetime siirecle ilgili istenilen raporlart sunmak,

ARANAN NIiTELiKLER:

Istanbul Ticaret Universitesi Endiistri Miihendisligi béliimii mezunu,
Sektorde tliretim ve satis tecriibesi konusunda en az 3 yil deneyimli olmak,
Satis tekniklerini iyi bilmek, hizli, analitik, sonu¢ odakli yaklagimlara sahip olmak,
Tercihen iyi derecede Ingilizce bilmek,

Iyi derecede Microsoft Office ve CRM programini kullanabilmek,
Kendisine verilen satis hedeflerini gergeklestirebilmek,

Temsil etme giiciine, bilgi ve becerisine sahip olmak,

Kisa ve uzun vadeli planlama yapabilmek,

Dikkatli ve titiz ¢galismak, hizli karar almak,

Analitik diisinme yetenegine sahip olmak, takipgi ve sonug odakli olmak,
Anadolu yakasinda ikamet ediyor olmak,

SON BASVURU TARIHI: 26.04.2015

Yukarida sartlara uyum saglayan ve bagvuruda bulunmak isteyen mezunlarimiz fotogratli 6zge¢mislerini
cv@ticaret.edu.tr adresine mail atarak yapabilirler.
Not: Bu ilan, sadece istanbul Ticaret Universitesi 6grencilerini ve mezunlarini bilgilendirme amaci tasimaktadir.
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